诚 征 代 理

北京普特高鑫科贸有限公司是北京市海淀区高新技术企业，是北京市混凝土协会常务理事单位，总经理是协会常务理事。

公司长期从事于建筑用商品混凝土企业信息化管理的研究、系统开发及实施工作，对混凝土行业有着深入的了解和信息化管理方面的丰富经验。

公司从1998年开发《预拌混凝土计算机信息管理系统》，依托北京市混凝土协会发展，成为行业首推的管理软件，目前已经有非常成熟的简易版、标准版和增强版，供不同规模和需要的企业使用（功能模块详见《软件版本简介》）。

由于软件推广的需要，现向各地诚征合作代理，方式如下：

1. 一次买断：

根据预售当地经济发展状况及现有搅拌站企业数量、规模，以及当地相关软件市场形势，估计代理商所销售产品能达到市场占有率的多少，以软件目前报价与目标客户数量相乘后，按一定比例折扣，一次性出售。

售方提供给购方软件安装包、源程序及其代码、数据库结构脚本、所有技术文档及用户手册，并为购方培训2-4名程序员。双方可以互访，售方人员到购方作技术培训等各种支持需由购方提供差旅食宿费用，并保证售方人员人身及财产安全。

2. 长期代理：

根据预售当地经济发展状况及现有搅拌站企业数量、规模，以及当地相关软件市场形势，估计代理商所销售产品能达到市场占有率的多少，双方确定意向后签订代理合同。代理合同只确定双方长期合作关系，以及双方的责任义务，并不标明软件价格，具体价格由每次购买软件签订的购销合同标明当次软件销售的价格。

由于购销双方地域上的限制，原则上首次购买软件价格不为购方提供低的折扣优惠，在购方二次、三次购买的时候，逐步开放更低的折扣优惠。

或者，在购方达到一定购买数量或在一定时间内达到双方协定的购买数量之后，一次性返点，以在下一次的购买价格中抵扣的形式实现。

之后的软件销售价格以折扣后的价格为准。

售方提供给购方程序安装包、系统数据库结构脚本及用户手册，并为购方培训2-4名程序员。

购方在当地收取用户的年服务费，不计入售方应收费用。

简单软件修改问题购方可以解决的由购方与用户协商调整解决，购方能力所限不能解决的，以电子邮件方式告知售方，售方修改编制后以电子邮件方式回传购方，购方为用户升级修改。但用户出现的任何需要调整修改的问题，以及购方自己所作的调整修改，都必须备案报知售方，为今后程序调整或程序追溯提供条件、依据。

双方可以互访，售方人员到购方作技术培训等各种支持需由购方提供差旅食宿费用，并保证售方人员人身及财产安全。

售方也可以通过行业同盟的方式为购方作发展规划及其他有力支持。

